
客户来源： 

阿里巴巴 RFQ，名额报完，想知道客户的邮箱: 

 
 

 

 

客户的名字： Marko Carevic 

公司名：Shovel 

 

用 google 搜索，很容易得出结果如下： 

 



 

搜索结果已经直接搜到了邮箱，但是不确定客户是不是对应这个邮箱，或者这个出来的人是

不是对的 

有一点确定的是，该客户是采购机加工件的，而且资料里公司名是 Shovel, 所以第一个结果

里面，肯定是该人的 Linkedin 

 

点开第一个 linkedin，如下图结果： 

 



 

该头像肯定就是这个客户了， 

然后推测该邮箱是不是正确对应 Marko Carevic，用 google rap 插件试试看吧 

 

 

便可以断定搜索出来的邮箱是对的。所以一个邮箱也可以推断，非企业邮箱，没有域名也可

以推断 



 

福步点评： 

 

1．本次分享的最大亮点是把客户的来源扩大到了阿里国际的 RFQ, 结合懒人工具来应用找

出买家邮箱。在以前的分享内容里，我们知道可以使用 google 搜索，海关数据，展会参展

商名单等等渠道获取潜在买家的线索，然后再用懒人工具，邮箱穷举继续挖掘出最新负责人

的邮箱。 

 

2．本次分享里，作者直接在 google 搜索了，如果在懒人工具里输入 Marko Carevic Shovel 

 
点上面这个墙内搜，我们会直接得到这个客户的个人页面，而不是上面第 3 页里的一群叫

Marko Carevic 的页面，需要自己去过滤。懒人工具的定制搜索已经过滤了这类页面，第一个

就是。提一下，作者在第 2 页的搜索里直接找到了邮箱，如果没有找到可以尝试邮箱穷举来

验证。 

 

 

 

本贴涉及到的工具链接： 

懒人工具 http://bbs.fobshanghai.com/dig.php 

邮箱穷举 http://bbs.fobshanghai.com/emailformat/ 

RA 插件 http://bbs.fobshanghai.com/thread-6212050-1-1.html  
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